EXPOSANTEN VERWACHTEN
VEEL POSITIEFS VAN MECHELEN

Wout Vande Walle: “Samenvallen met
Beusichem is voor Mechelen geen probleem”

Het 66ste Internationaal Meubelfestival
vangt aan op zondag 11 februari en sluit
de deuren op woensdag 14 februari.
Mechelen houdt daarmee een vast
momentum aan op de kalender, namelijk
de week voor de Krokusvakan-tie. Die
valt uitzonderlijk vroeg dit jaar, waar-
door het Mechels Meubelfestival kort na
de solden wvalt. Het evenement aan de
Nekkerhal, dat jaar na jaar sfeervolier
wordt, lijkt te staan of te vallen met de
kwaliteit van de soldenverkoop in de
belangrijke januarimaand. Wij vroegen
dan enkele trouwe en nieuwe exposanten
wat ze verwachten van het Internationaal

Mechels Meubelfestival..
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Woul Vande Walle & Nadine Janssens

Woul Van de Walle is niet alleen een
ancien onder de exposanten, maar een
ancien toul court. De zaakvoerder van
Gilis-Teughels was 21 jaar voorzitter van
het Internationaal Meubelfestival en zag
het gebeuren onder zijn mandaat uit-
groeien tot een beursje van nationaal
belang. Voor Wout en voor Gilis-Teughels
is Mechelen nog steeds het belangrijkste
evenement van het jaar. Gilis-Teughels
brengt er meubelen aan de man en...
bier. De stand staat bekend als een pleis-
terplaats waar bier van het vat verkrijg-
baar is en waar steeds verse broodjes bin-
nen handbereik staan. Woul: “We tonen
dit jaar in Mechelen een hedendaagse
klassieke collectie in de stijl van Gilis-
Teughels. Daarnaast tonen we ook een
strakkere collectie in een prijsklasse die
voor onze firma zeer democratisch is. We
combineren er wengé gekleurd eiken met
lak, waardoor een innovatiel en bijzonder
meubel ontstaat.”

GEDEELDE STAND

Gilis-Teughels deelt een stand met
Up2date en Medal, twee firma's die
hedendaagse producten verkopen, com-
plementair aan het aanbod van Gilis
Teughels. Gevraagd naar zijn verwachtlin-
gen, zegt de gewezen voorzitter van hel
Mechels Meubelfestival het volgende:
“Als de solden goed zijn, is de beurs ook
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goed, De winkels waar we ingeplant staan
verkopen onze produclen. Gilis-Teughels
is nu actiever in hel middensegment van
de markt en uilgerekend hierin gaan we
uitbreiden. We hebben daarom alle ver-
trouwen in het Meubelfestival.”

MECHELEN EN BEUSICHEM

Het samenvallen met de Nederlandse
inkoopdagen in Beusichem, zal volgens
Wout Van de Walle geen of nauwelijks
invloed hebben op het bezoek in
Mechelen. “Traditioneel komen hier niet
zoveel Nederlanders, maar we verwachten
ook niet dat er veel Belgen zullen wegblij-
ven omdat Beusichem op dezelfde dagen
valt. Wie met zijn zaak bezig is neeml de
tijd om naar Mechelen te komen. En wie
daarna nog naar Beusichem wil gaan,
heeft ook daar nog alle gelegenheid toe,
wanl beide beurzen zijn voldoende lang
toegankelijk. Het hoogste aantal
Nederlanders dat we ooit over de vloer
kregen is 56. Dat is op zich niet veel,
maar daar waren enkele zeer interessantle
klanten bij..."

“Als ex-voorzitter en bestuurder volg ik
het Meubelfestival van dichtbij en het
doet me plezier dat Nadine Janssens erin
slaagt om het geheel nog ieder jaar le
upgraden. Er is nu zelfs een nieuwe trai-
teur en ik kan u verzekeren dat die abso-
lute topkwaliteit brengt.”

GEMOEDELIJK EN

OVERZICHTELLJK

Voor Luc Vercruysse van Bauwens in
Oostkamp is het de derde deelname aan
het Mechels Meubelfestival. Luc
Vercruysse is commercieel directeur en
heeft zo zijn redenen om naar Mechelen
te komen: “Vooral de gemoedelijke sfeer
om in Mechelen zaken te doen is een cru-
ciale reden voor ons. Verder is het een



ideale periode, vlak na de solden, waar de handelaars graag
hun collecties bijstellen. Zelf brengen we nog enkele nieuwig-

heden in fineer en massief. Mijn verwachtingen zijn positiel

omdat de solden goed gestart zijn."

Stein Mersseman van BSM vindt het goed dat de beurs vlak na
de soldenperiode valt: “Dan komt er in de winkel plaats voor
nieuwe modellen. Goed lopende modellen verkopen dan nog
beter en de winkelier genereerl zo extra zakencijfer en aan-
koopkracht. Mechelen is een overzichtelijke, kleine beurs met
een goede selectie van leveranciers. De klant kan makkelijker
kiezen omdal hij een goed beeld krijgt van het aanbod. Bij een
te groot aanbod is het moeilijker kiezen en kan twijfel ont-
staan, wal kan leiden lot uitstel of afstel van de aankoop. In
zo'n geval is de naambekendheid van de onderneming uiter-
mate belangrijk. Mechelen is bovendien een gemoedelijke
beurs. Hel kleinschalig karakter speell in het voordeel. Zowel
door de klant als de leverancier wordl de beurs als gezellig
ervaren. Hel [eil dal de beursorganisatie lekker en gratis eten
geeft, draagt hiertoe bij. BSM bereidt zich grondig voor op het
gebeuren door ervoor te zorgen dat de nieuwe collecties lang

op voorhand ter plaatse zijn. De aanvoer van meubelen uit het
Verre Oosten duurt altijd lang en behelst een goede planning.
Bij geval van overmacht (bv. staking in een of andere haven)
zijn we zo toch nog in staat om onze nieuwe collecties te
tonen. Op al onze uitgaande briefwisseling wordt lang op
voorhand onze deelname aan de beurs aangekondigd.
Uiteraard sturen we ook een uilnodiging naar onze klanten.
Naar mijn gevoel wordt het een goede editie. De solden lopen
behoorlijk en we stellen verschillende nieuwe collecties voor.
Als we procentueel evenveel stijgen als in Brussel, ben ik uiter-
male levreden.”

MECHELEN, EEN
SCHRIJFBEURS

Ook bij Thor zijn ze
hoopvol gestemd over
het nakende
Meubellestival. “Als een
van de mede-oprichiers
en bestuurslid van de
‘Prelude’ of

gewezen
‘Collectieve Huisshow' in Kortrijk, waren we mits hel wegval-
len ervan verplicht een keuze te maken tussen enkele allerna-
tieven”, zegl Kurt Boey, “Hel tijdstip van de beurs in Kortrijk
was interessant naar ontwerp van nieuwe collecties omdal er
voldoende tijd was na de Meubelbeurs van Brussel. Met dit
gegeven en ervan uitgaand dat niemand gediend is met een
versnipperd beurslandschap van meerdere huisshows, werd
gepoogd om samen met enkele Belgische fabrikanten en in
samenspraak met de Meubelbeurs van Brussel een voorjaars-
beurs te organiseren, gericht op nieuwe collecties. Dil inilia-
tief werd jammer genoeg gekelderd. Bleel de keuze binnen
Belgié tussen enerzijds Mechelen en anderzijds een collectief
in de gebouwen van Febelhout. Omwille van o.a. de betere
mogelijkheden naar presentatie, werd gekozen voor




Mechelen. Nu dient gezegd dat wij aangenaam verrast wer-
den. Vooreerst kregen we een zeer enthousiaste en warme ont-
vangst. En bovendien blijkt Mechelen - veel meer dan Brussel
- een schrijfbeurs i.p.v. een kijkbeurs te zijn. Vooral de middel-
grote winkelier koopt toch liever nadat hij eerst zelf wat ver-
kocht heell (soldenperiode).

TIJD VOOR DE KLANT

“De beurs van Mechelen biedt ons de mogelijkheid om de
modellen die in Brussel werden gepresenteerd, verder uit te
breiden of indien nodig aan te passen. Verder blijft het voor-
al een plaats waar je iets meer tijd kan maken voor je klant
omwille van de kleinschaligheid in vergelijking met een grote-

NIEUWELING IN MECHELEN

Roy Gaffert, zaakvoerder Gaffert Meubel/Classic line

Meubihome: Hoe belangrijk is het Mechels Meubelfestival
voor uw onderneming?

Roy Gaffert: Het betreft voor ons bedrijf een eerste beurspre:
sentatie op de Belgische markt. In de afgelopen jaren zijn we
in Nederland dermate gegroeid zodat er een basis is gelegd
voor bedrijfsexpansie naar het builenland. In eerste instantie
ligl Belgi¢ het meest voor de hand, daarna volgen Duitsland
en Engeland. In het vooriraject naar de beurs loe waren er al
verschillende presentatiemomenten in de vorm van adverten-
ties, showwagen bezocken en mailings. De beursdeelname en

de aftersales moeten het voorwerk gaan vertalen in concrete

orders.

Mh: Hoe bereidt u zich voor op het gebeuren?

RG: Samen met onze agent Patrick Loverix hebben we in het
voortraject zoveel mogelijk marktinformatie vergaard, In
plaals van één op één onze col-
lecties vanuit Nederland in Belgig
te presenteren, hebben we eerst
goed pekeken en aangehoord
welke stijlen, maat_voeringen en
kleuren er spelen 'op de Belgische
markt: We passen onszelf en dus
onze meubelen aan aan de markt,
in plaats van de markl te vragen
zich aan ons product aan le pas-
sen. Al deze informatie hebben
we vertaald naar complete heden-
daagse eetkamers, waarbij we

ben aangepast en nicuwe model-
len hebben toegevoegd om een
optimale aansluiting te vinden
VOOT 'deﬁ-'Beigis'ch'e: interieurs,

en bemiddellaars it het voortra-
: jec_t_ibedankﬁ-n_ voor hun openheid
en informatie. Zoals al gezegd
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onze Nederlandse modellen heb-

Overigens wil ik alle betrokkenen

re beurs. Het tijdstip heeft zijn voor- en nadelen. Toch zijn we
zeer tevreden over onze eerste deelname in 2006 en kijken we
met veel enthousiasme uit naar de aanvang van de volgende
editie’, besluit Kurt Boey.

Voor Anita Horemans van Dima is het Mechels Meubelfestival
van cruciaal belang. Dima is een van de weinige Belgische
ondernemingen die nog in Mechelen produceert. “Ter voor-
bereiding spitsen we onze aandacht toe op de noden en wen-
sen van ons cliénteel. We blijven overtuigd van het vertrouwen
dat ons cliénteel stelt in de Belgische kwaliteit en in de ser-
vice die ze van ons gewoon zijn.”

PL.

hebben we verschillende presenta-
tiemomenten - gecrecerd. Daarnaast
volgt twee weken voor de beurs nog
een persoonlijke uitnodiging voor
potentiéle klanten. Het is voor ons
zaak naamsbekendheid op e bou-
wen. ‘Gaffert Meubel | Classic Line’
moet in Belgié synoniem worden
voor kwaliteil, betrouwbare levertij-
den ¢n een enorme dosis flexibilileit. Overigens staan
artikelen uit onze fabriek al sinds jaar en dag in de Belgische
meubelzaken, maar dan gedistribucerd via een bekende
groothandel. Onze fabriek functioneert al ruim lwintig jaar
als toeleverancier voor deze groothandel.

Mh: Welke zijn uw verwachtingen voor de editie van 20077
RG: De verwachlingen vijn zeer goed. De inplantingen zijn, in
het voortraject mel de showwagen bezoeken, in volle gang. We
merken in cen tijd van massa-import en eenheidsworst, dat er
behoelte is aan vernieuwing en met name flexibilileit; Wij ver-
talen dit al in de vorm van mogelijkheid tot maatwerk, en dit
werpt zijn vruchten af. Tafels tot op de millimeter ge“-‘ensl, of
kasten die in lengte, breedte of hoogte moeten worden aange-
past? Bij ons kan hetl. Kleuren volgens staal of alwijkend
beslag, alles past binnen de mogelijkheden. Dat s juist wat de
consument vandaag de dag wil, cen “eigen’ interieur.
Daarnaast luisteren we naar onze klant, en we geven cen anl-
woord en offertes binnen de tijd dat een consumenl zijn kop
koffie leeg heeft. Het ijzer smeden als het heet is, is ons mottol
Een tweede belangrijk punt waarom de verwachtingen hoog
gespannen zijn, is het leit dat er nog in relatiel hoge mate
exclusiviteit kan worden gegeven. In tegenstelling tot de grote
aanbieders, staan onze producten niet op iedere hoek van de
straat, en kan een d:eté'.il:lfs_t-dus écht een onderscheidend aan-
bod cregren. e '

Gaffert Meubel | Classic Line - De Amert 214 - 5462 Gl -
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